Affarsutvecklare/Business Development Manager

Seelution AB

Beskrivning

Seelution AB med dotterbolaget EmuTec AB ar tillsammans specialister inom emulsions-teknologi
och fornyelsebara barriarer. Vi har startat produktion av en helt ny typ av férpackningsbarriarer for
framst livsmedelsindustrin. Produktnamnet ar Skalax® och produkten skapas genom utvinning av
biopolymerer ur avfallsprodukter fran jordbruket. Féretaget har sitt huvudkontor i Goteborg.

Arbetsuppgifter

Som Affarsutvecklare/Business Development Manager kommer du att samarbeta med 6vriga i
teamet inom forsaljning, marknadsforing, produktutveckling och tillverkning, med fokus pa vara
fornybara barridarmarknader i Europa.

De framgangsrika kandidaterna bor ha solid erfarenhet av projektforsaljning, inklusive olika
saljtekniker, formaga att 6versatta kundbehov i kravspecifikationer for nya erbjudanden samt matcha
det med befintliga innovativa l6sningar.

e Kommersialisering av nya produkter, tjanster och affarsmodeller

¢ Driva och leda implementeringen av forsaljningsplanen for nya erbjudanden pa
vara marknader och internt.

¢ Mota forsaljningsmalen for omradet

e Utvardera viktig kund- och marknadsdata och 6verséatta dessa till handlingsplaner

¢ Presentera befintlig produktportfolj

¢ Utveckla innovativa I6sningar i ndra samarbete med produkt- och applikationsspecialister
¢ Skapa malmedvetna relationer med kunderna

o Strukturera och bygga forsaljningsstrategi och forsaljningsplan for introduktion och
kommersialisering av nya erbjudanden pa vara marknader

¢ Utvardera nya erbjudandekoncept med kunder, registrera kundreaktioner och iterera potentiella
uppdateringar med utvecklingsorganisationen som sakerstaller framgangsrik och stegvis
introduktion av innovationer pa marknaden



@
seeluti

Kvalifikationer

For att bli framgangsrik i denna rekryteringsprocess férvantas du uppfylla féljande kriterier.
Universitetsexamen: MSc eller motsvarande

Hogt driven och sjalvmotiverad individ med utmarkt kommunikations- och férhandlingsformaga
Minst 5 ars relevant arbetslivserfarenhet, med radgivande férséljning inom B2B

Starkt kundfokus med ambitionen att bygga dmsesidigt fordelaktiga relationer med kunderna
Bevisbar merit for framgangsrik kommersialisering av nya produkter, tjanster och / eller affarsmodell
Mojlighet att lanka ny teknik och innovativa koncept till konkret affarsvardeutveckling

Bevisad merit av tekniskt komplexa och férklaringskravande férsaljning

Erfarenhet av papper- och kartongtillverkning, konvertering, bestrykning, forpackningsindustrin eller
liknande

Sjalvmotiverad och sjalvstandig
Utmarkt kommunikations- och forhandlingsférmaga.
Goda kunskaper i engelska

God datavana; Windows och Office

Villkor

Du kommer att ges stor frihet och fortroende, ditt mal ar att forvalta detta fortroende och leverera
goda resultat till féretaget. Du kommer att vara stationerad pa vart huvudkontor i Géteborg
alternativt vid var fabrik i Kristinehamn. Positionen kraver B korkort och att du ar beredd pa
regelbundna resor i Europa. Ca 60 Gvernattningar/ar

Ansok nu
Skicka din ansékan med loneansprak, med rubriken "Affarsutvecklare" till info@seelution.se

Urval sker I6pande.

Anstallningsform: Tillsvidare

Anstallningens omfattning: Heltid

Tilltrade: Enligt verenskommelse
Loneform: Manadslon
Ort Goteborg samt Kristinehamn

Kontakt former information Jerker Nilsson, VD, mobil: 0738-398925



